© Copyright Envision SBS. 2007. Todos los derechos reservados. Protegido por las leyes de derechos de autor de los Estados Unidos y Canadá y, además, por tratados internacionales. ES ILEGAL Y ESTÁ TOTALMENTE PROHIBIDO DISTRIBUIR, PUBLICAR, OFRECER PARA LA VENTA, OTORGAR LICENCIAS O SUBLICENCIAS, OTORGAR O DIVULGAR A TERCEROS, ESTE PRODUCTO EN COPIA IMPRESA O DIGITAL. TODOS LOS INFRACTORES SERÁN DEMANDADOS EN UN TRIBUNAL JUDICIAL ORDINARIO.

LISTA DE CONTROL
CREACIÓN DE UN FOLLETO DE COMERCIALIZACIÓN
¿Cuál es su propósito al enviar este folleto?

Presentar su negocio/servicio/producto a potenciales clientes

Brindar información a actuales clientes sobre cambios en el negocio, nuevos servicios o productos actualizados
¿Quién debe recibir este folleto? 

Actuales clientes

Nuevos clientes
¿Qué tipo de acción desea que el lector lleve a cabo cuando reciba el folleto?

Conocer sobre mi negocio y servicios

Salir y probar mis productos o servicios a la inmediatez
Todos los hechos: Complete sólo lo que es importante

Nombre de compañía/producto/servicios

Servicios ofertados/producto vendido

Nombre del contacto principal

Dirección comercial

Número de teléfono comercial

Horario comercial

Número de fax comercial

Dirección de Internet
¿Quién leerá este folleto?
¿Qué clase de impresión deseo hacer?
¿En qué es especial o se diferencia mi negocio/producto/servicio?
¿Qué deben recordar los clientes sobre mi negocio?
Otras cosas que quiero decir, si el espacio y el presupuesto lo permiten:
